Grauer Kapitaimarkt

Schon verpackt

Politiker werben fiir ein unvorteilhaftes Angebot - mit dem Konzept der Géttinger
Gruppe und einem umstrittenen Vertrieb. Erste Anleger wolien aussteigen.

T ans-Dietrich Genscher zeigte sich
L. gleich skeptisch. Der Auflenminister
a. D. war ein Wunschkandidat fiir den
Aufsichtsrat der neuen Deutschen Anla-
gen AG, die geschlossene Fonds vertreibt.
In dem internen Konzept zur Konzern-
struktur, das Capital vorliegt, werden
auch der ehemalige sachsische Minister-
prisident Kurt Biedenkopf und Unter-
nehmensberater Roland Berger genannt.
Doch keiner machte mit.

Fiir die Werbebroschiire des ersten
Produkts, den Master Star Fund Deutsche
Vermogensfonds I, lie sich dann Ex-Ver-
teidigungsminister Rupert Scholz unter
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einem Kristallkronleuchter ablichten. Die
chemaligen Staatssekretire Michael-An-
dreas Butz, Wighard Hirdtl und Helmut
Holl posierten aufledernen Ohrensesseln
oder einem Villenaufgang. Sie alle sitzen
im Aufsichtsrat der Deutschen Anlagen
AG oder deren Tochter, der Deutschen
Portfolio Management AG.

Die glinzende Verpackung verstellt vie-
len Anlegern den Blick auf zahlreiche
Nachteile des Angebots. ,,Ich habe selten
ein Produkt gesehen, das Anleger so im
Unklaren dariiber I#sst, in was sie inves-
tieren®, urteilt Stefan Loipfinger, Analyst
und Herausgeber des Branchendienstes

Undurchsichtige Kostenstrul
Die Verkaufsbroschiire wirbt mit einer.
schnittlich niedrigen Emissionskosteng
Prozent. Sie enthélt aber nur die Provisios
trieb und Fondskonzept. Experte StefanLoig
halt dagegen: Mit den zusétzlich zu bezahleric
Prozent Agio {Aufgeld) liegt die Kostenque
13,86 Prozent, inklusive weiterer anfanglich
sogar bei 18,06 Prozent.

sFondstelegramm® Die Annahmen seien
zu optimistisch, die Kosten hoch und die
steuerliche Situation nachteilig.

Forsche Verkaufer. ,,Wir haben 100
Millicnen Euro innerhalb von nur sechs
Monaten eingesammelt, verkiindet der
Vorstand der Vertriebsgesellschaft Futu-
raPinanz, Michael Turgut. Ein Name, der
Kenner des grauen Kapitalmarkts auf-
horchen ldsst. Turgut ist fir offensive
Vertriebsmethoden bekannt. Ende Mérz
schwirmten 4800 Vermittler aus, um die
Beteiligungen unters Volk zu bringen.

Nach dem guten Start rechnet Turgut
mitdervollsiindigen Platzierungdes »

Kostenin
Zei



200-Millicnen-Euro-Fonds im Novem-
ber. Ebenso umstritten ist der Urheber des

Fonds, Jiirgen Rinnewitz, der im Verbor-
genen agiert. Er ist der Kopf der Gottinger
Gruppe. »Bei der haben weit tiber 100000

Anleger Sparpldne voninsgesamtmehr als

zwei Milliarden Buro gezeichnet. Ob die

Sparer davon viel wiedersehen, ist extrem

fraglich®, sagt Uwe Kremer, Chefredak-
taur von ,Kapitalmarkt Intern®

schaft verireibe ausschliefilich Versiche-
rungen, Investmentfonds und Bankpro-
dukte. Darunter sind auch Policen der
Gutingia, eines Tochterunternehmens
der Gattinger Gruppe. »Angesichts der
Marktsituation ist das hischst risikoreich®
sagt Loipfinger. ,Zumal anfinglich nur
auf ein Unternehmen gesetzt wird — und
das ist auch noch Wettbewerber des eige-
nen Vertriebs.” Dieses spekulative Kon-

.Das Angebot lisst die Anleger vollig im Unklaren
dariiber, in was sie (iberhaupt investieren.”

stefan Loipfinger, Fondsanalyst und Herausgeber des ,Fondstelegramm”

Vollmundig sind die Versprechungen
in der Werbebroschiire. Der Deutsche
Vermogensfonds I,,0ffnet Privatanleger
mit vergleichsweise kleinen Betrigen das
Tor zu einem Anlageuniversum, das an-
sonsten nur grofen Investoren vorbehal-
ten ist“. Ab 600 Euro oder einer Kombi-
nation aus Einmaleinlage und monatlich
25 Euro konnen sich Kleinanleger unter-
nehmerisch an dem spekulativen Ange-
bot beteiligen. Vorausgesetzt, sie binden
sich mindestens zehn Jahre.

Die Binlagen flieffen zunidchst fast kom-
plett in den Aufbau einer Vertriebsgesell-
schaft. ,Sie soll stolze 16 Prozent Rendite
bringen®, sagt Loipfinger. Fondsgeschafts-
fithrer Walter Rasch betont, die Gesell-

zept passt itberhaupt nicht zur niedrigen
Finlage und dem Zitat von Ex-Minister
Rupert Scholz in der Werbebroschiire:
~Wir wissen, wie wichtig es heute fiir je-
den Menschen ist, frithzeitig eine private
Vorsorge anzustreben.” Matthias Gins-
berg, als stellvertretender Aufsichtsrats-
vorsitzender einer der Hauptvertreter
des Fonds, rudert in dieser Frage bereits
zartick: Der Fonds konne eine bestehen-
de Altersvorsorge nur erganzen.

Erst 2005 wird in drei weitere Bereiche
investiert: 46 Prozent in Wertpapiere, 13
Prozent in Immobilienaktien und 25 Pro-
zent in andere Investments wie Hedge-
fonds. Zwischen sieben und zwolf Pro-
zent Rendite sollen da drin sein.

- Angebot mit Schwichen

Fondsanalyst Stefan Loipfinger hat Kosten ermittelt, die fiir einen
geschlossenen Fonds extrem hoch liegen und kaum nachzuvoliziehen
sind. Auch die steuerliche Situation ist nachteilig.

< Kosten. Zu den anfinglichen Kos-
ten von 18,06 Prozent der Zeich-
nungssumme kommen hohe laufende
Kosten. Fir die Portfoliomanager, die
"’:"S Anlegergeld in den verschiedenen
ereichen verwalten, werden laut
Lotp?mg rd;f'chsc ;tthcr Honorare
ulierten

schiagen mit etwe .czent Al
l'

che. Dazu kommen nach Ansicht des
Analysten nicht nachvoiiziehbare Kos-
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ten fir Komplementar, Treuhdnder
und andere Dienstleister.

= Steuern. Durch die lxommand?t-_
beteiligung hat der Anleger ab 200 5
Finkiinfte aus Gewerbebetrieb; die
Gewinne miissen versteuert werden.
Wiirden Anleger direkt in Wertpapiere
investieren, wiren Kursgewinne nach
Abiauf der zwdifmonatigen Spﬂr«uah
onsfri immerhin
knapp die & des investierten
Kapitals in Wertpapiere.

45

Solche Renditen hilt Heinz Gerlach,

der den Dienst ,Direkter Anlegerschutz®

herausgibt, zwar grundsitzlich fur realis-
tisch, insbesondere wenn der Sparplan-
anleger mindestens 25 Jahre durchhait.
Gerlach hat nach eigenen Angaben den
Machern des Fonds gegen Honorar einen
Portfoliomanager vermittelt. Damals, so
Gerlach, habe er allerdings noch nicht die
endgtiltige Struktur des Fonds gekannt.

Der gedankliche Urheber des Fonds,
Tiirgen Rinnewitz, wird im Prosp ektnicht
genannt. Erst auf Nachfrage bestitigte
Fondsgeschiftsfithrer Walter Rasch, dass
die Lizenzgebiihr fiir die Fondskonzepti-
on in Hohe von 2,874 Millionen Euro an
die Interpart GmbH, ein Unternehmen
der Gattinger Gruppe, geflossen ist. Au-
Rerdem ,sind die Anlegerverwaltung
und weitere Backoffice-Funktionen an
Dienstleistungsfirmen der Gottinger
Gruppe wie zum Beispiei die C. §. Custo-
mer Service GmbH vergeben®, so Rasch.

In der Zusammenarbeit mit der Got-
tinger Gruppe sieht der Geschéftsfithrer
ab er Hkeine problematische Verquickung
und schon gar nicht eine gesellschafts-
rechtliche Verflechtung® Es handele sich
um eine schhchte Dienstleistungsbezie-
hung zwischen der Géitinger Gruppe
und einer ZOO—prozentigen Tochter der
Deutschen Anlagen AG.

Genscher sah das anders. Der FDP-Eh-
renvorsitzende "e"‘lr"m den Aufsichtsrats-
posten ab, weil relevante Fragen ungeklart
lieben. ,,Dies Ga‘* 1rssesonde$”° fir das

Jerhalinis der Deutschen Anlagen AG zur

,( LJ“



ruppe’ teilte Genscher Capi-

tal mit. A uch Kajo Neukirchen, Ex-Vor-
standsvorsitzender von MG Technologies,
lief§ sich von Rinnewitz im persdnlichen
Gesprach nicht tiberzeugen.

Kaschierte Neuauflage. Bis Ende 2000
vertrieben Turguts Vermittler fir die
Gottinger Gruppe eine vermeintlich si-
chere Altersvorsorge namens Securente.
Tatsichlich beteiligten sich die Sparer an
Unterrehmen. ,Diese riidden Vertriebs-
methoden kritisieren wir seit Jahren®
sagtder Berliner Anwalt Thomas Schulte,
der mit seinem Kollegen Christian Réhi-
ke 250 Futura-Geschadigte vertritt.

»Nach der anlegerfreundlichen Recht-
sprechung des Bundesgerichtshofs ist
damit kein Geschift mehr zu machen®,
sagt Rechtsanwalt Réhike. ,Rinnewitz
hat einfach das Modell der Géttinger
Gruppe vor: der stillen Geselischaft zum
KG-Fonds weiterentwickelt®, urteilt der
Miinchner Anwalt Wilhelm Lachmair.

Der Fonds hat gravierende Schwach-
punkte (siehe S. 128: ,Analyse). Die
anfénglichen Kosten sind mehr als dop-
pelt so hoch wie offiziell genannt. ,,Fast
schon kleinlich klingt es, wenn ange-

sichts eines

so grofien Kostenblocks

einzelne Ausgaben fir Porto, Kuverts
und Papier zusitzlich von den Anlegern
zu tragen sind®, beméngelt Loipfinger.
Alle Nachteile sind in dem schwer ver-
standlichen Emissionsprospekt versteckt.
»Wie ein durchschnittlich gebildeter An-
leger das durchschauen soll, ist mir ein

Ritsel®, sagt

Loipfinger. ,Der Prospekt

entspricht damit nicht den héchstrich-
terlichen Anforderungen.”

Doch offenbar hindigen Turguts Ver-
mittler den Emissionsprospekt oft gar
nicht aus. Erste getduschte Anleger ha-
ben sich schon bei Anwalt Rghlke gemel-
det. In einem Fall hat er die Rackabwmn—
lung des Vertrags bereits durchgesetzt
und Turguts Futura auf Schadenersatz
verklagt. ,Mein Mandant wusste nicht,
dass er sein ganzes Geld hitte verlieren
konnen. Der Vermittler hat ihn de‘h

nicht ubev
x‘\.li"rj\v;
Réhike,

ie steuerlichen und Lnt

Fo,

o Risiken aufgeklirt”, sagt

Melanie Agne
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